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ANTES DE COMECAR:
Vocé baixou esse e-book gratis no Blog Abri Minha Empresa?
Se nao fol por |a, cligue aqui para baixar este E-Book Atualizado e de graca tambéem!

abriminhaempresa.com



http://abriminhaempresa.com
http://abriminhaempresa.com
https://abriminhaempresa.com/ebooktemplates/
http://www.abriminhaempresa.com

O Blog Abri Minha Empresa

fol criado para ajudar e inspirar
todas pessoas que querem
comecgar seu proprio negocio.

Criados por empreendedores que ja
enfrentaram essa mesma situacao,
o Abri Minha Empresa traz dicas

e informacoes para que todo
empreendedor iniciante tenha
uma direcao e uma base

para comecar a montar o seu
modelo de negdcio proprio.
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3 Modelos de Ferramentas para Montar Um
Plano de Negocios Simplificado

No Blog Abri Minha Empresa, fizemos um post
explicando detalhadamente como funcionam estes 3
modelos de ferramentas para montar um Plano de
Negocios Simplificado.

Se quiser dar uma lida nesse post para entender
ainda mais ou simplesmente para dar uma
relembrada os pontos abordados, € so clicar aqui:

Entao, vamos la!
Os 3 modelos de Ferramentas sao:
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3 Modelos de Ferramentas para Montar Um
Plano de Negocios Simplificado

LEAN CANVAS LEAN PLAN

(“Canvas Enxuto”) (“Plano Enxuto™)
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69 PARCERIAS
PRINCIPAIS

- Quais serao seus fornecedores

e parceiros principais fazer com

gue o seu modelo de negdcio

funcione?

ATIVIDADES
PRINCIPAIS

v

IQuais seréo as atividades que
SUa empresa fara para fazer com
que 0 seu modelo de negdcio
funcione?

RECURSOS
N PRINCIPAIS

-JQuais serao o0s recursos mais

importantes para fazer com que
0 modelo de negocio funcione?

@ PROPOSTA DE VALOR

IResuma o gque é seu produto ou

servico, mostrando qual é o valor
que ele entregara para 0s seus
clientes.

1 Quais tipos de relagao seréao

RELACIONAMENTO
COM CLIENTES

feitas para conquistar e manter
0s clientes?

!B CANAIS

Como a empresa se comunicara

E alcangara seus clientes para
ntregar a proposta de valor?

@39 SEGMENTO
€@® DE CLIENTES

uem sao os clientes a serem
atendidos?

les tem um perfil especifico?

nde estdo localizados?

xiste uma necessidade comum
entre eles?

continue funcionando?

ESTRUTURA DE CUSTOS
Quais serao seus custos para fazer com que o modelo de negdcio funcione e

@ FONTES DE RECEITA

:\B; - Quais serao as formas que sua empresa recebera pagamentos dos clientes?
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TEMPLATE MODELO CANVAS

(© PARCERIAS @

PRINCIPAIS

ATIVIDADES
PRINCIPAIS

* ¥ RECURSOS
N\ PRINCIPAIS

W PROPOSTA DE VALOR

RELACIONAMENTO
COM CLIENTES

!E CANAIS

11

SEGMENTO
DE CLIENTES

ESTRUTURA DE CUSTOS

S,
ONTES DE RECEITA
2
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LEAN CANVAS

@ PROBLEMA

{ Liste de 1 a 3 problemas B}

principais do modelo de negdcio.

Ilternativas Existentes:
Liste como esses problemas sao

resolvidos atualmente.

D‘/ SOLUCAO

IEscreva as possiveis solucdes
para cada problema encontrado.

OFERTA UNICA
DE VALOR

- Eleja apenas 01 oferta de valor que
va se diferenciar e destacar no
mercado

METRICAS-CHAVE

LListe as métricas e metas
orincipais que te mostrarao
5e seu negocio proprio esta
ndo bem ou nao.

e VANTAGEM
2 INJUSTA

-|Qual € a vantagem competitiva
do negdcio que nao pode ser
copiada ou substituida
facilmente?

!B CANAIS

-IComo a empresa se comunicara
E alcancara seus clientes para
ntregar a proposta de valor?

SEGMENTO
DE CLIENTES

fa®

uem sao os clientes a serem
atendidos?

les tem um perfil especifico?

nde estdo localizados?

xiste uma necessidade comum
entre eles?

continue funcionando?

ESTRUTURA DE CUSTOS
- Quais serao seus custos para fazer com que o0 modelo de negdcio funcione e

®

FONTES DE RECEITA

:\B-; - Quais serao as formas que sua empresa recebera pagamentos dos clientes?
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{s}, LEAN CANVAS

TEMPLATE MODELO LEAN CANVAS

@ PROBLEMA

Alternativas Existentes:

@ SOLUCAO

@ METRICAS-CHAVE

ESTRUTURA DE CUSTOS

OFERTA UNICA e VANTAGEM
DE VALOR > INJUSTA

S,
ONTES DE RECEITA
2

1

SEGMENTO
DE CLIENTES
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3 Modelos de Ferramentas para Montar Um
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LEAN PLAN

(“Plano Enxuto™)
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LEAN PLAN

O Lean Plan normalmente é utilizado no formato vertical.

Porem, nesta pagina, adaptamos seu formato para se adequar melhor ao formato deste arquivo.

Na proxima pagina, colocaremos o Lean Plan no formato original, mas como um tamanho um pouco menor,
para caso vocé queira utiliza-lo no formato original, combinado?

IDENTIFIQUE

L2V - |dentifique o que o seu negocio tem diferencial para se destacar no mercado.

CANAIS DE VENDA

- Descreva como vocé vendera seu
produto/servico para os clientes.

«.’;- ATIVIDADES DE MARKETING

- Defina como sera a sua estratégia de
marketing

- Pontue como chegara nos seus clientes.

PROBLEMA A SER
RESOLVIDO

Pontue o problema que seus clientes estao
enfrentando e que 0 seu negdcio sera
capaz de resolver.

D‘/ SOLUCAO

-|Descreva o seu produto/servico.
-|Expligue como resolveria o problema a ser

Iresolvido.

® RECEITAS

- Descreva como o0 negocio ganhara
dinheiro.

@ DESPESAS

- Liste quais serao as suas despesas

principais para comecar € manter
0 Seu negocio.

@ ’ _
:ac‘ PUBLICO-ALVO

Defina quem serao os seus clientes e
qual o perfil deles.

“ CONCORRENCIA

Aponte quem serao seus concorrentes
Quais produtos ou servigcos que seus potenciais
clientes utilizam para resolver seus problemas?

DATAS E PRAZOS

- Defina as datas de metas e entregas de acordo com o seu negocio proprio.
- Pontue quem sera o responsavel por cada tarefa.

o.o. ~
ii@k TIME E FUNCOES

- Liste quem sera sua equipe e
suas respectivas funcgoes.

l.‘,&\\ PARCEIROS E RECURSOS

- Listar os parceiros e recursos

principais para fazer com que o
negocio funcione.
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S LEAN PLAN

TEMPLATE MODELO
LEAN PLAN

5

IDENTIFIQUE

®

PROBLEMA A SER
RESOLVIDO

7 SOLUGCAO
ad

PUBLICO-ALVO

ﬂ CONCORRENCIA

CANAIS DE VENDA

'.”_- ATIVIDADES DE MARKETING

&)

®
54

RECEITAS

DESPESAS

DATAS E PRAZ0OS

7

O3

TIME E FUNCOES

I‘,%\\ PARCEIROS E RECURSOS
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Se quiser mais dicas de como
montar e gerenciar um negocio Proprio,

Figue com a
gente no
NOSSOS canais!

Cligue nas imagens abaixo e se conecte com a gente.

Youl 1
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